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Para M3h el año fue duro en cuanto a trabajo y reconfortante por el cre-
cimiento obtenido, comprobando una vez más que la constancia y el tra-
bajo bien orientado dan sus frutos.

Conocimientos para trabajar mejor. Uno de los grandes avances ha sido
el crecimiento de las capacitaciones, para empresas en grupos cerrados
y en grupos abiertos a profesionales, instaladores y equipos de mante-
nimiento. Han tenido una aceptación y afianzamiento en cuanto al reclu-
tamiento de asistentes, recibiendo a representantes técnicos de muchas
empresas de primer nivel. 

Más cerca. Hemos realizado grupos abiertos en el interior del país lo que
nos hace sentir consecuentes de nuestra convicción de estar más cerca.
M3h sin barreras ni distancias. Sobre la revista no paran de crecer los
suscriptores y a pesar de la suba de costo de insumos y distribución
hemos mantenido el envío gratuito a todos los suscriptores, quienes reci-
ben M3h en todo el país. También se han agregado puntos de encuentro
donde poder retirar gratuitamente ejemplares.

Renovación. El diseño de la revista se ha renovado, manteniendo su per-
sonalidad y el criterio de mantener el equilibrio entre publicidades y con-
tenidos.
Las notas técnicas van tomando cada vez más profundidad manteniendo
un desarrollo claro y un lenguaje común para usuarios elementales, dedi-
cados de lleno a la actividad e incluso profesionales que desean profun-
dizar sus conocimientos en temas específicos del bombeo.

Sin dudas. El consultorio técnico, a pesar de no ser publicado por falta de
espacio, sigue teniendo una gran actividad siendo útil inclusive para profe-
sionales de distintos países de Latinoamérica que ingresan a nuestra web.

2010 innovación y desafíos. El próximo año es para nosotros un gran des-
afío con muchas metas por cumplir:
Nueva versión electrónica de M3h para abastecer la demanda de cada vez
más suscriptores; renovación de nuestro sitio web con muchas novedades,
capacitaciones dedicadas a distintos sectores, más eventos en el interior del
país. En síntesis sumar más herramientas para comunicar, solucionar y
hacer cada vez más sencillo el uso de los sistemas 
de bombeo. 
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BAIRESTRON
EL TABLERO PRINCIPAL PROTAGONISTA

AUNQUE EL TABLERO A VECES PASE A UN PLANO SECUNDARIO, ES UNO DE LOS ELEMENTOS DE MAYOR IMPORTANCIA 
EN UN SISTEMA DE BOMBEO, DE ÉL DEPENDE EL CORRECTO FUNCIONAMIENTO EN TIEMPO Y FORMA DE TODO EL SISTEMA, 
COMO TAMBIÉN EVITAR DAÑOS Y ASEGURAR LA VIDA ÚTIL DEL EQUIPO.                                         ES UNA EMPRESA QUE
HA HECHO FOCO EN ESTA IMPORTANCIA, LO DEMUESTRA EN LA CALIDAD Y EFICIENCIA DE SUS PRODUCTOS ESPECÍFICOS PARA SIS-
TEMAS DE BOMBEO. SE DESTACA SU ACTITUD ANTE EL CANAL DE VENTA Y LA PRIORIDAD EN QUE UD. ADQUIERA EL MEJOR TABLERO. 

MISIÓN EN EL MERCADO DEL AGUA 
“Trabajamos día a día convencidos que el tablero eléctri-
co es un elemento al cual no se le puede restar impor-
tancia. Sabemos que todo proyecto donde la maquina
mecánica dependa de la energía eléctrica para su
movimiento y control, debe considerar que el éxito a largo
plazo depende pura y exclusivamente de la calidad en los
elementos que lo componen, y la profesionalidad de las
manos que lo ejecutan. Nuestro producto no debe fallar,
porque si lo hace, somos consientes que se cuestionarían
todos los elementos que forman el conjunto, porque el
tablero siempre se piensa con la máquina, como la
máquina se piensa con el tablero.” –nos comenta el Sr.
Sebastián Texeira Socio Gerente de la empresa. 

Es así como BAIRESTRON SRL encuentra su misión dentro
del mercado del agua, donde se diferencia por su espe-
cialización, solidez y responsabilidad.  

PRODUCTOS y SERVICIOS
BAIRESTRON SRL se dedica exclusivamente al armado man-
ual de tableros eléctricos para ser aplicados en sistemas
vinculados a estos, como ser: todo tipo de electrobombas,
sistemas de lucha contra incendio, instalaciones eléctric-
as, telecomunicaciones, transmisión de datos y todo aquel
mecanismo eléctrico que requiera de un tablero. 
Como empresa especializada, BAIRESTRON S.R.L pone a
disposición su estructura, sus recursos humanos y su
basta experiencia de modo que los actores involucrados
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en el rubro electrobombas
encuentren un producto más,

que les permita la comercialización de todo el conjunto y
por ende, de toda una solución completa.
En pos de hacer efectiva esa tarea, ofrece el servicio de
armado y diseño de tableros eléctricos para: electrobom-
bas; equipos de presurización hidroneumáticos; equipos de
presurización por velocidad variable; equipos de lucha con-
tra incendio; bombas elevadoras; desagote pluvial-cloacal;
electrobombas sumergibles; automatización de sistemas de
riego; maquinaria industrial; transferencias automáticas
para grupos electrógenos; estaciones de bombeo; esta-
ciones de tratamientos de efluentes; ascensores; sec-
cionamientos de alta potencia; procesos industriales, etc.

ASESORAMIENTO A PARTICULARES 
Y USUARIOS FINALES
Filosofía de trabajo. Si bien los servicios que brindan
pueden ser requeridos por fabricantes-instaladores o par-
ticulares-usuarios finales, la respuesta de la empresa será
totalmente diferente para cada uno de estos actores. 
Es así que por ejemplo, a particulares o usuarios finales
BAIRESTRON no comercializa los tableros y servicios directa-
mente, pero les brinda toda su experiencia y conocimiento
para la adecuada selección de los tableros, materiales, acce-
sorios, funcionalidad, recomendaciones de productos nuevos
o de productos más adecuados a la aplicación en cuestión. 
Son muchos los particulares y usuarios finales como pueden
ser, empresas constructoras que se contactan directamente
por medio de la página WEB, publicidad gráfica, etc. En estos

casos BAIRESTRON brinda el asesoramiento integral más ade-
cuado, pero la venta es derivada a su canal de venta, el cual
se compone de comercios especializados, fabricantes, insta-
ladores, etc. Basándose en la prioridad de que el usuario
reciba el tablero que más beneficios le brinde.
De esta manera se beneficia a usuario y proveedor, ya que el
usuario sabe qué comprar y el proveedor tiene resuelto el
proceso de selección del tablero, centrando su atención en la
electrobomba, equipo, instalación, accesorios hidráulicos, etc.
En la mayoría de los casos, este tablero no será producto
de un diseño especial, sino que se les indica cual, de la
amplia variedad de tableros estándar de BAIRESTRON,
cumple los requisitos de la aplicación en cuestión. El com-
erciante puede así adicionar el costo del tablero eléctrico
al resto de los accesorios o componentes hidráulicos,
siendo él quien comercializa la solución completa.
Este es un valor agregado muy importante que diferencia
a BAIRESTRON de tableristas informales o empresas donde
el tablero eléctrico es también un producto de venta direc-
ta, a diferencia de estos últimos su política comercial está
destinada al trabajo en conjunto, y al beneficio de todos
los actores que participan. BAIRESTRON valoriza esta acti-
tud de trabajo en equipo tendiente a la generación de
nuevos negocios, esto sólo es posible por su excelente
reputación y conducta con los fabricantes, comercios
especializados e instaladores del rubro.

OEM* - FABRICANTES, REPRESENTANTES 
y ARMADORES
Cuando el cliente es fabricante de electrobombas, represen-
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tante de marca o empresas dedicadas al armado de
equipos, se entregan los tableros con logotipo y plano a
nombre de dicha empresa solicitante. De esta forma las
empresas de primera línea con marca registrada confían en
BAIRESTRON el armado de los tableros que luego servirán
como producto y propaganda de su propio nombre. Detalle
muy importante para, por ejemplo: electrobombas sumergi-
bles instaladas fuera de vista, donde el tablero representa
toda la imagen propagandística disponible. 
BAIRESTRON con las empresas que así lo solicitaron, ha fir-
mado acuerdos de confidencialidad y arma para éstas,
tableros según los diseños confiados o con información
particular referente a la funcionalidad de los mismos.
Estos contratos contribuyen y son testigos de su predis-
posición al trabajo en equipo.
Para los instaladores o negocios especializados, se entre-
gan los tableros marca BAIRESTRON y plano a nombre del
instalador o negocio solicitante. De esta forma sin ser fab-
ricante, ambos pueden contar con tableros que gozan de
una garantía de 2 años, el mejor servicio pos venta del
mercado, asesoramiento técnico inmediato, con el respal-
do de una gran empresa especializada en su tarea.
Para todos los casos y para hacer posible el trabajo en
conjunto, dar soluciones concretas a todas las demandas,
BAIRESTRON ofrece:
• Asesoramiento y asistencia técnico-comercial en cotizaciones

especiales, pliegos, obras, proyectos, planos, circuitos, diseños
equivalentes, remodelaciones, etc.

• Empresas de primera línea necesitan proveedores de primera
línea, por eso cuentan con taller habilitado e instalaciones pro-

lijas pensadas para su especialidad. BAIRESTRON está trabajan-
do para el próximo año certificar ISO 9001 de esta manera se
diferencia y respalda aun más sus productos.

• Cableado en sus instalaciones y puesta en marcha en obra de
tableros eléctricos para electrobombas; equipos de presurización
hidroneumáticos; equipos de presurización por velocidad vari-
able; equipos de lucha contra incendio; elevación; pluvial-cloacal;
sumergibles; automatización de sistemas de riego; maquinaria
industrial; instalaciones; transferencias automáticas; estaciones
de bombeo; estaciones de tratamientos de efluentes; ascensores;
seccionamientos de alta potencia; procesos industriales, etc.

• Lista de precios general correspondiente a todos los modelos
de tableros eléctricos fabricados en forma estándar por BAIRE-
STRON S.R.L. Modelos de uso general y común en el mercado
de electrobombas.

GARANTÍA DE ÉXITO
El resultado de sus esfuerzos está representado en la con-
fianza que le dan sus clientes. Este es el fiel reflejo de una
trayectoria basada en la innovación continua, de un com-
promiso con la calidad que es, y seguirá siendo, la mejor
garantía de su éxito.

*OEM (abreviatura del inglés original equipment manufacturer, en
español: fabricante de equipos originales). Las empresas OEM pueden
fabricar el mismo producto para marcas diferentes, al producir para
cada una personalizadamente. 

MÁS INFORMACIÓN EN www.bairestron.com.ar
POR TELÉFONO AL (011) 4709-7737 O POR CORREO 
ELECTRÓNICO A bairestron@bairestron.com.ar 
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Llega fin de año, los balances 

son inevitables y es bueno poder escuchar 

a las distintas voces del sector cómo 

han vivido este año bastante particular. 

BALANCE 2009 
PROYECTOS 2010

2009 EN POCAS PALABRAS
Terminamos 2008 y empezamos 2009 como entrando al
túnel del terror, los pronósticos eran bastante oscuros. Al
transcurrir el año fue notoria la baja en el movimiento
general, por un mix de problemas tan variados como:
Crisis económica internacional, Elecciones legislativas,
Dengue, un casi “estado de sitio” por la Gripe A, Ley de
Medios, Sequia, etc.
Fue un año mediocre y no por eso podemos rotularlo de
malo, sabemos que en nuestra cambiante Argentina es
probable extrañar la “prosperidad” de 2009. 
Hay cientos de temas, que según la mirada han tenido
más o menos importancia, y muchos que no son sólo pro-
pios de 2009 sino de toda una época: desocupación, falta
de educación, corrupción, individualismo, pero sin duda
los primeros han sido los ejes principales sobre los que
giró este año.
Más importante que esta introducción es conocer el pare-
cer de los principales protagonistas del sector. 
Transcribimos aquí las distintas opiniones recibidas en el
encuadre del cuestionario:

EDISON CAPACITORES
Sr. Oscar Gimenez - Gerente de Proyectos

1. En cantidad de productos hemos aumentado la venta en
un 15%, pero la rentabilidad no llegó a lo presupuestado; los
costos subieron en términos reales un 30% y los precios se
han podido ajustar apenas en un 20%.
2. Sí afectó. La crisis en el campo redujo las ventas al interi-
or y además prolongó los plazos de pago pasando de 30 a 60
días. A pesar de ser una empresa sana, financiera y económi-
camente, no tuvimos acceso al crédito para inversión o sea
crédito de mediano plazo.
3. En términos de compromiso con los clientes sí. En térmi-
nos de rentabilidad estamos por debajo de lo propuesto.
4. La alta inflación, los mayores costos laborales, la presión
impositiva, la crisis con el campo y la incertidumbre por el
futuro económico del país. Todos estos elementos hacen
peligrar la vida de las Pyme en el país. Como contra partida
se vislumbra para este último trimestre una tendencia pro-
teccionista del gobierno contra las importaciones que puede
ayudar a generar ambientes propicios para la producción
nacional.
5. Revertir la tendencia negativa de la rentabilidad y alcanzar
un crecimiento del 10%.
Completar el trabajo de certificación de ISO9001.
Trabajar en la exportación para alcanzar la meta planeada de
producción que licue los costos indirectos de la Compañía y
mejorar la participación en el mercado. 
6. Un 10% en rentabilidad.
7. Se revertirá la crisis internacional y las exportaciones del
campo serán las principales protagonistas. El país deberá cre-
cer respecto al 2009 y esto deberá ser acompañado por políti-
cas de apoyo a las Pyme.
8. Vemos como principal motor de arranque de la economía
para las Pyme el acceso al crédito de largo plazo y baja tasa
para inversión y capital de trabajo. Además el control sobre
los costos laborales que hoy están altos en términos rela-
tivos.  Esto junto a una política de protección contra la
importación a precios de dumping podrían asegurar un
panorama favorable a la inversión en tecnología como para
posicionar a las Pymes en condiciones de competir interna-
cionalmente con sus productos.

SOBRE 2009

1. ¿Qué resultados han obtenido a lo largo de este año?
2. ¿La crisis económica los afectó de alguna forma? 
3. ¿Han logrado cumplir sus objetivos?
4. ¿Cuál cree fue el (o los) acontecimiento(s) del año?

PARA 2010

5. ¿Qué proyectos tienen?
6. ¿Qué porcentual de crecimiento pronostica para su 
empresa?
7. ¿Cómo cree que evolucionará la economía nacional? 
8. Comentarios adicionales.
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ROWA S.A. 
Sr. Manfredo Hahner - Director

1. Los resultados obtenidos, hasta el momento, durante el año 2009 están den-
tro de lo que esperábamos en lo que a producción se refiere, es decir los nive-
les de venta mensuales se mantuvieron prácticamente constantes mes a mes,
salvo algunos picos de demanda debido a los reajustes de precios que hubo que
efectuar por aumentos de costos e inflación.
En cuanto al mercado externo se han desarrollado ventas en algunos países
como Colombia, Venezuela, Bolivia  con mejores resultados que los habituales,
en gran medida por la asistencia directa o a través de representantes ya exis-
tentes en ferias específicas de nuestro sector.
2. Desde luego que hubo una influencia en las ventas por la crisis económica,
pero menor de la que se vislumbraba a fines de 2008 y todo el 2009. Esto se
debe a que el sector privado sigue invirtiendo en la construcción como alterna-
tiva más sólida para sus ahorros.
Los índices de la construcción así lo demuestran, puesto que son los indicadores
más fieles en cuanto a la actividad del sector, al cual van dirigidos nuestros pro-
ductos. Si bien esos índices han bajado, por lo menos en promedio terminaron
siendo positivos.
3. Los objetivos que se plantearon a principio del año se cumplieron en su may-
oría, quedando alguna novedad para el próximo año en cuanto a productos.
4. Como viene sucediendo año tras año un evento que se destaca para nuestra
empresa es el de “Batimat – Expovivienda”. Si bien en esta oportunidad no tuvo
el brillo habitual, convoca profesionales y clientes potenciales del sector.
Asimismo en los primeros días de noviembre estaremos presentes con una sala
de capacitaciones en “Instalando”, evento en el cual se convoca la asistencia de
técnicos e instaladores de todo el país para su especialización en diferentes pro-
ductos que allí se analizarán.  

5. Presentar algunos productos al mercado que están en etapa final de desar-
rollo y seguir fortaleciendo el mercado externo a nivel Latinoamérica. 
6. La realidad es que en el actual contexto global es com-
plejo hacer un pronóstico certero de crecimiento, si bien
nuestra intención es que el índice sea positivo o de mínima
igual al año que termina. Esto en gran medida dependerá de
las señales que dé el mercado frente a los esce-
narios de coyuntura que se estén atravesando.
7. En ese aspecto hay varios interrogantes, según
que sector de la economía se analiza.
En la última crisis económica nacional quedó
demostrado que los industriales o mejor expresa-
do: todo el sector productivo del país, sin que se
instrumentaran trabas importantes logró revertir esa
difícil situación de recesión y falta de horizonte. Creemos y esperamos seguir en
esa senda.
8. Agradecemos a todos los que directa o indirectamente contribuyen con su
compromiso y quehacer diario con la empresa, para brindar más y cada vez
mejores productos al mercado argentino y extranjero con el sello de “Industria
Argentina”.

ERNESTO 
SCHRAIBER SRL
Sr. Ernesto Schraiber 

1. Ha sido un año muy complejo y difícil
por la crisis socio-economica, tomando la
larga experiencia de la empresa, se
fijaron objetivos posibles que se han
cumplido.
2. La crisis económica freno inversiones,
por lo tanto no hubo renovación de
equipos ni modernización en las empre-
sas, lo cual nos afecto, al igual que el
freno de las obras publicas por falta de
pago por parte del estado.
3. Nuestros planes se han cumplido total-
mente.
4. Buena pregunta, hay síntomas de acti-
vación del mercado, nuestro deseo es
que se cumpla.

5. Hablar de proyectos es utópico en este
momento
6. Posible crecimiento del 10%
7. Si no cambia la mentalidad y el discur-
so oficial, todo pronóstico es incierto.

Bombas El Bravo 
EBH SRL 
Sr. Sergio Nieto 

El balance del año 2009 fue positivo,
debido a que pudimos superar las metas
proyectadas al comenzar el año.
Si el contexto económico hubiese sido
más favorable, seguramente hubiésemos
obtenido un crecimiento más acentuado.
Para el 2010 proyectamos ampliar la gama
de productos y afianzar alianzas comer-
ciales que contribuyan al crecimiento de
la empresa.
Pensamos que durante el próximo año la
crisis mundial irá decreciendo pero el
desarrollo del país estará condicionado a
la puja de los diferentes sectores políticos
nacionales. 
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BAIRESTRON 
Sr. Enrique Passini 

1. En este año hemos logrado afianzar la relación con nuestros clientes y tam-
bién logramos que nuevas empresas nos elijan como su proveedor principal de
los productos que nosotros fabricamos. Hemos alcanzado las metas de fac-
turación proyectadas para este año.
2. La crisis afecto en la demanda de nuestros productos vinculados a obras
nuevas, pero no tubo la incidencia que ha tenido en otros sectores de la
economía como por ejemplo los sectores vinculados a las exportaciones.
3. Sí, en su mayoría, no hemos podido cumplir con uno de nuestros objetivos
que es agrandar la estructura de la empresa cada año.
4. La nueva ley de medios, la crisis financiera mundial y la ley de las afjp.

5. Generar nuevos productos, aumentar la estructura de la empresa, perfeccionar
permanentemente los procesos de fabricación y organización con miras a con-
seguir las certificaciones que garanticen la calidad de nuestros productos.
También proyectamos un aumento en la facturación para el año 2010. 
6. En la facturación de la empresa un 40 %.
7. Creo que el 2010 será un año donde retomaremos el ritmo de crecimiento de
los últimos años.

VALPLAS SH
Sr. Pablo Valdivieso

1. Estable, con tendencia a la baja. 
2. No. 
3. Si, dentro de la situación general.
4. La crisis mundial - Problema del campo.

5. Aumentar la cantidad de productos para la venta.
6. 6%.
7. En forma positiva.
8. Como la economía de Brasil se está recuperando, y de alguna manera somos
dependientes, la tendencia va a ser positiva. 

MOTORARG S.A.
Sr. Diego Vannoni - Director Comercial

1. Hemos cumplido y hasta superado el pronóstico de ventas planteado para este
año.
2. Ha afectado algunas líneas de producto que están relacionadas con el campo,
pero el resto tuvo una demanda estable. 
3. Los objetivos propuestos están todos cumplidos. 
4. Las elecciones legislativas. 

5. Seguir consolidando y ampliando las líneas de producto para ofrecer más y
mejores soluciones en equipos de bombeo.
6. En este momento es difícil indicar un porcentaje, se están moviendo muchas
variables (régimen aduanero entre otros), pero consideramos que sin duda
superaremos los el volumen del 2009
7. Suponemos que la economía crecerá por encima de este año.
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ELECTROFEIJOO
Sr. Víctor Feijoo  

1. Los resultados fueron de buenos a muy buenos.
2. Sí, nos afectó, pero sólo en un sector de nuestras actividades.
3. Cumplimos satisfactoriamente los objetivos.

5. Seguir creciendo en la excelencia de los productos y servicios ofrecidos .
6. 5%.
7. Se va a mantener estable, sin prácticamente crecimiento alguno.
8. En este momento y desde hace algún tiempo es clave cuidar la estructura de
costos, teniendo en cuenta el cambio en los regímenes tributarios y aumento de
la presión impositiva debida al déficit del gobierno. 

INDUBOM
Sr. Adolfo Missón

1. Bueno. 
2. La crisis no afectó nuestra actividad. 
3. Sí.
4. La derrota del oficialismo en las elecciones del 28 de junio.

5. Ampliar el área de la fábrica
6. 10%.
7. Favorablemente.
8. La Argentina necesita que la parte política –Oficialismo y Oposición– piensen
en el crecimiento económico con proyectos consensuados y no como actual-
mente que sólo actúan en función de sus proyectos particulares.

ESPA ARGENTINA 
Sr. Pablo D. Muszkat

1. Los mejores resultados han sido : la consolidación de la marca ESPA en el
mundo del bombeo como productos de relación calidad-precio ,la fidelidad de
nuestros clientes y asimismo el crecimiento de cartera de clientes, siendo el
mismo en lugares donde la marca no tenia presencia.
2. Por supuesto que la crisis nos afecto. Retrajo el consumo en la Argentina y
también la construcción tuvo un freno importante. No obstante con mucho tra-
bajo realizado la crisis nos afecto en menor medida que a otras empresas.
3. Hemos cumplido los objetivos de posicionamiento de nuestra marca para este
año, y luego de mucho esfuerzo y trabajo de todo nuestro equipo hemos logra-
do cumplir los objetivos económicos que pensamos cuando la crisis se fue afi-
anzando a mediados de año,  que eran inalcanzables.
4. Las elecciones legislativas 

5. En los primeros meses del año presentaremos al mercado nuevos productos
con mucha tecnología aplicada, tal como lo venimos haciendo hace ya bastantes
años, los cuales seguirán marcando tendencias. En lo que respecta al tema com-
ercial, seguiremos incrementando nuestra presencia en el mercado.
6. Nuestro presupuesto 2010, recientemente terminado contempla un crecimien-
to de ventas del 30% respecto al 2009. Si bien es ambicioso, tenemos gente y
productos para cumplirlo.
7. La sensación es que la economía Argentina ha tocado fondo nuevamente y
ahora esperamos un buen rebote y que sea duradero. Las economías mundiales
están en lenta, pero franca mejoría y eso nos ayudara.
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GRUNDFOS
Srta. Mariana Murseli - Responsable de Marketing

1. En esta situación, más que positivos. Estimamos que cre-
ceremos aproximadamente un 15% en relación al 2008.
2. No sustancialmente, ya que cumplimos con las metas
fijadas.
3. Sí, hemos realizado todo lo que nos habíamos propuesto.
4. La cumbre sobre Cambios Medioambientales de las
Naciones Unidas, en Copenhagen, de la que el Grupo
Grundfos es sponsor. A pesar de la crisis económica, para
Grundfos el Medio Ambiente continúa siendo uno de los prin-
cipales puntos de enfoque. 
A través de nuestras actividades a nivel mundial transmiti-
mos nuestro mensaje de sustentabilidad y responsabilidad
para con el planeta. Esto se hace tangible a través de nue-
stros equipos. Un ejemplo claro es la etiqueta que indica el
nivel eléctrico de nuestras bombas. Hemos sido la primer
marca de electrobombas en llegar a una categoría “A” en
bombas circuladoras. 
Los detalles de lo que estas iniciativas significan para
Grundfos pueden seguirse en la página que el Grupo ha
desarrollado específicamente sobre el tema: www.future-
now.com

5. Comenzar con nuestro Centro de Competencia para
Sudamérica en bombas para procesos sanitarios. Se realizará
en Argentina el montaje y ensamblado de las bombas aptas
para procesos industriales CIP-SIP, que hasta ahora se hacía
en Alemania.
Además proyectamos continuar ampliando nuestra presencia
en el resto de Sudamérica, especialmente en Perú y
Colombia.
6. 18%
7. Creemos que lo peor de la crisis ya pasó en nuestro país,
con lo cual vemos un año positivo para los negocios.

SALMSON ARGENTINA 
Sr. Carlos Musich

1. Estamos cerrando un año en el que alcanzaremos las cifras
de ventas del año pasado, se han obtenido algunos proyec-
tos importantes y se ha mantenido un cierto nivel de ventas
interesante en las bombas mas chicas, o sea en el día a día.
2. Podemos decir que no, por los resultados que estamos
obteniendo, pero en realidad, con la compra de nuestras
propias oficinas/depósito, habíamos hecho una apuesta más
fuerte de crecimiento, que, ahora, esperamos poder lograr el
próximo año.
3. En buena parte sí.
4. Particularmente para nosotros el cambio de
oficinas/depósito a un lugar propio, fue lo más importante en
los últimos años en la Empresa.
A nivel general, creemos
que la situación socio-
política, no es la mejor
para el desenvolvimiento
de Empresas que a nivel
mundial viven
pensando en
inversiones y
crecimientos
sostenidos.

5. Terminar la
remodelación de las
oficinas, incorporar al
mercado local, nuevos
productos del Grupo y efectivizar el crecimiento previsto con
la inversión en el nuevo Establecimiento.
6. Esperamos crecer más del 20%.
7. Creemos que a pesar de los problemas propios del país,
el 2010 va a evolucionar favorablemente para nuestros mer-
cados.



TROMBA S.A. 
Sr. José Masello

1. Los resultados fueron positivos en relación al panorama
que se planteaba.
2. Por trabajar principalmente con la industria nacional, sufrimos
la baja en la inversión .
3. Internamente se cumplieron con las metas, lamentable-
mente los factores externos influyen en algunas decisiones.
4. La crisis internacional afecto a todos. 

Las decisiones que se tomen en relación al cambio
climático, lamentable-
mente no por una toma de
conciencia sino por las

consecuencias que
estamos sufriendo,
serán claves para el
futuro no solo de los
negocios.

5. Seguir ampliando nue-
stro plantel de maquinarias

para agilizar procesos, afianzarnos como empresa que ofrece
productos a la medida del cliente.

6. 12 / 15%
7. Lo peor de la crisis ya pasó, pero si el gobierno no tra-
baja en solucionar los conflictos sociales el panorama no
es alentador. Aunque seguimos creyendo y apostando

en el potencial del país.
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INDUSTRIAS
ROTOR PUMP S.A.
Srta. Lucila Bacchiani
Responsable de Marketing

1. Este año hemos obtenido en general resultados favorables
ya que a pesar de que hubo una baja en la cantidad de
equipos vendidos debido a la recesión acentuada en los
primeros meses del año, logramos consolidarnos como marca
lanzando nuevos productos como las electrobombas sumergi-
bles de pozo Rotor Pump RP8SHX con caudales de hasta 300
m3/h y alturas de elevación de hasta 200 metros, los motores
rebobinables Franklin Electric de 12”, además de otros pro-
ductos como las Jetcom y Feka 300.
2. Sin duda la crisis nacional e internacional afectó a toda la
economía mundial, y nosotros no quedamos exentos de las
consecuencias. El interior del país además sufrió mucho por
la sequía y las reglas de juego cambiantes en materia políti-
ca. Se observó una gran racionalización del consumo.
3. Si bien estamos debajo de los objetivos propuestos,
creemos que estos últimos meses serán intensos ya que se
concretarán varios proyectos que nos ayudarán a alcanzar las
metas prefijadas.
4. En el mundo creo que fue la explosión de la burbuja inmo-
biliaria que dio a conocer algo del funcionamiento del nego-
cio de los banqueros. Y luego fue la salida de la recesión
mundial. 

5. En 2010 destinaremos gran parte de nuestros esfuerzos en
la velocidad variable para optimizar la energía consumida, en
los equipos de presurización, en nuevos modelos de elec-
trobombas para pozo RP12S64 que están diseñando nuestros
ingenieros con prestaciones de hasta 500 m3h. Además hare-
mos el lanzamiento de las bombas construidas en acero inox-
idable 10RXSP para pozos de 10”.
6. Esperamos que nuestro crecimiento sea de entre un 5% y
un 10%.
7. Creemos que la economía argentina crecerá alrededor de
un 5%.

2010
Las respuestas son variadas pero en todos los casos se
vislumbra un 2010 más favorable y benévolo que 2009.
A nuestro entender, la base es no perder el horizonte,
saber que más allá de las antinomias que nos presenten
debe prevalecer el bien común. La suma de actitudes
será el resultado de lo que viviremos.
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Especialmente diseñado para trabajo intensivo 

en bombas a transmisión destinadas a riego. Con

la posibilidad de trabajar con distintas marcas de

bomba.

L
lanzamiento

NUEVO CABEZAL 
a engranaje C-1110
DE INDUBOM

Diseñado para soportar las condicio-
nes de trabajo requeridas por las
bombas de riego ya instaladas. Una
de sus ventajas es poder aplicarse a
cualquier marca de bombas.
Su robusta construcción le permite
un servicio pesado, alto rendimien-
to mecánico y bajo nivel de ruido.

CARACTERÍSTICAS CONSTRUCTIVAS
Potencia: 110HP a 1750 rpm
Relación: actualmente con tres jue-
gos de relaciones 1:1; 1: 0.86 y 1:
0.75, estas últimas reductoras.
Engranajes: Tallado cónico helicoi-
dal. Fabricados en acero cromo-
níquel con tratamiento térmico para
alcanzar alta resistencia a la torsión,
Rodamientos: de marcas reconoci-
das de contacto angular colocados

en “O” es de cierre en pares de con-
tacto angular opuestos para absor-
ber las cargas axiales en ambos sen-
tidos.
Cuerpo de cabezal: de fundición gris
de diseño robusto.
Enfriamiento del aceite por agua: el
sistema de refrigeración del aceite
consiste en una serpentina ubicada
en el cárter del cabezal por la que
se hace circular parte del agua bom-
beada por la bomba. Por este medio
se logra mantener la temperatura
del aceite por debajo de los rangos
establecidos lo que asegura el man-
tenimiento de las características
lubricantes en forma continua.
Sistema de NO-RETROCESO: impide el
giro inverso de la bomba cuando
cesa la acción de bombeo.
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PRESENTACIÓN DEL PRODUCTO
Indubom SRL realizó un trabajo de campo en la arrocera del Ing.Agr. Gregorio Faistein en Villa
Clara Prov. de Entre Ríos, como presentación de su nuevo producto “Cabezal a engranajes“
para el accionamiento de bombas turbina de pozo profundo para riego u otras aplicaciones.
Mediante la difusión radial, televisiva y gráfica en la zona arrocera fue transmitido el evento a
los productores, quienes se acercaron para observar el comportamiento del producto instalado
en una bomba Indubom accionada con un motor diesel de 160 HP.
El Ing. Adolfo Missón, titular de la firma expuso ante la concurrencia, las características y presta-
ciones del producto exhibido.
En las fotos puede observarse la forma de instalación y funcionamiento de estas unidades.
Cabe destacar que estos cabezales están diseñados para ser acoplados a diferentes marcas
de bombas en todo el país con medidas normalizadas lo que permite el intercambio con otras
marcas de productos importados y nacionales.
Diseñado para soportar las condiciones de trabajo requeridas por las bombas de riego ya ins-
taladas.

PRODUCTOS INDUBOM 
Este es otro de los productos que
desde 1994 INDUBOM fabrica en su
planta instalada en Villaguay, Entre
Ríos. Principalmente bombas turbina
de pozo profundo para riego de arroz.
En la planta de Avellaneda (Pcia. Bs.
As.), suma a los anteriores, equipos
estacionarios armados contra incendio
y de presurización para plantas indus-

triales, edificios o barrios privados. En
estos casos realiza la ingeniería y pos-
terior fabricación de esos equipos.

PARA MAYOR INFORMACIÓN
Solicítela vía correo electrónico a 
indubom@indubom.com.ar
visite el sitio www.indubom.com.ar
o por teléfono al 
(011) 4208 9665 / 4218 0772



Rotor Pump, empresa dedicada a
brindar soluciones personalizadas para el bombeo 

de aguas, sigue sumando productos nuevos. 
La Feka 300 completa la gama de electrobombas domésticas

portátiles de desagote italianas Dab NOVA-FEKA, ideales 
para aplicaciones domésticas.
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Este nuevo modelo cloacal Feka 300
es súper compacto y maniobrable,
e ideal para la evacuación de aguas
negras procedentes de fosas sépti-
cas, con sólidos en suspensión de
hasta 30 mm.
Cuenta con prestaciones hidráulicas
confiables ya que puede trabajar
con caudales de hasta 7 m3/h y
alturas de elevación de hasta 5
m.c.a. Viene provista con interrup-
tor a flotante que permite su insta-
lación fija y garantiza el funciona-
miento automático.
La Feka 300 tiene numerosas aplica-
ciones especialmente domiciliarias
como:
•Aspiración de agua de depósitos,
ríos o arroyos.

•Achique de piscinas o excavacio-
nes.

•Pasos subterráneos.
• Jardinería.

Algunas de las características cons-
tructivas de esta electrobomba son:
•Cuerpo de bomba, impulsor, rejilla
de aspiración, cuerpo superior y
flotante en tecnopolímero. 

•Motor, eje motor y tornillería de
acero inoxidable para una gran
durabilidad. 

• Impulsor de nylon.
•Está provista con 5 metros de
cable.

Su instalación puede ser fija o por-
tátil en posición vertical. Cuenta
con boca de salida de Ø 1 ”. El
rango de temperatura del líquido es
de 00C a +350C para uso
doméstico. El tiempo máximo
de funcionamiento en seco es
de 1 minuto. 
Viene equipada con motor
asincrónico de servicio conti-
nuo de 0.47 HP, 1 x 220v, con
protección térmica y conden-
sador permanente. Su grado
de protección es de IP68 y su
aislación es Clase F. 
La serie Feka 300 cuenta con
varios accesorios para auto-
matizar el servicio, como los
controladores de nivel y los
accesorios de anclaje que per-
miten el rápido izamiento de
la bomba para su manteni-

miento.
Rotor Pump, presente desde hace
más de 60 años en el mercado de
bombas, ofrece productos de alta
calidad, confiabilidad y servicio de
post-venta. 

Para mayor información, entrar en
www.rotorpump.com o contactarse
con ingenieria@rotorpump.com
o al 4334-4780/6410.

NUEVA FEKA 300
PARA SÓLIDOS 

DE HASTA 30MM



noticias
M3H Nuevos puntos de
encuentro
A partir del la presente edición se podrán retirar sin
cargo ejemplares de M3h en:
Córdoba: HIDROCENTRO SERVICIOS: Santa Fé 1515 - Villa
María. Tel.: 0353-4525811 
Buenos Aires: MOTORES BELLUCCI: San Isidro 4176 - CABA
Tel.: (011) 4702-7141
Desde ya agradecemos a ambas empresas permitirnos
estar presentes es sus locales.

Fe de erratas
Por un error involuntario en la edición anterior han sali-
do mal publicados datos de dos puntos de encuentro
aquí los datos correctos: EMB Bombas y Sanitarios:
Hipólito Yrigoyen 2639. Tel.: (011) 4836-1419 / 2960.
SAL BOM: Piedras 646. Tel.: (011) 4362-8185

Derecho al agua. 
El trabajo continua
Para el año 2009, la Asociación Civil SerCuPo junto al
Centro Comunitario “Los Gurises”, del Barrio Santa Isabel
(Esteban Echeverría), se ha propuesto trabajar la proble-
mática de la contaminación del agua en el Barrio Santa
Isabel, para ello una de las metas fue que para fin de
año, haber finalizado la construcción de la primer Canilla
Comunitaria de Agua potable en el barrio. En todo este
proceso, que lleva más de un año, han organizando jor-
nadas donde muchos de los vecinos han aportado traba-
jo solidario para la construcción de una pequeña obra
que va a estar al servicio de todo el barrio.  
En todo este camino, el barrio fue testigo y parte de
muchos trabajos que de a poco van avanzando, se fue
fortaleciendo la confianza y apoyando la iniciativa por
parte de los vecinos y vecinas. Esto es uno los objetivos
principales que se ha propuesto SerCuPo, para que de
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este tipo de experiencias se refuer-
ce la confianza y se genere el apren-
dizaje de que a partir del trabajo
conjunto y la unión entre los veci-
nos se pueden ir dando pasos que
vayan transformando la realidad. 
En lo que respecta al proyecto de la
Canilla Comunitaria, como en años
anteriores, fueron acompañados por
el aporte cotidiano y constante de los
Ingenieros Sin Fronteras (ISF-España),
definiendo los detalles técnicos de las cañerías, y planificando un trazado de
cuatro canillas más, a partir de las cuales puedan acceder más familias y no
tengan que trasladarse tanta distancia cargando pesados bidones.
De todas maneras, los problemas de acceso y contaminación del agua se
van agravando, cada vez son más las casas de vecinos a los que se les
secan las perforaciones, debido a las potentes bombas que instalan los
countries que rodean el barrio y el municipio, para abastecer de agua
corriente a barrios cercanos de mejor posición económica.
Si bien se recibio una gran cantidad de materiales donados por empre-
sas del sector bombas (Grundfos, Espa, Bairestron, Ares y Atyr), han sur-
gido inconvenientes y ha llevado mucho esfuerzo. No hubo ningún tipo
de aporte por parte del gobierno municipal, que siendo responsable de
atender la problemática, en vez de apoyar y ayudar a este proyecto se
limita a enviar 2 veces a la semana, camiones cisternas (cantidad equi-
valente a 1 vaso de agua por vecino). 
El bajón económico y la gripe A, entre otros males, no modifica que el balan-
ce general sea muy positivo, recalcan que todo esto es posible gracias al
apoyo de las empresas que han aportado desinteresadamente equipamien-
to de primer nivel para la construcción de
un sistema que funcionará de manera
automática. En muy poco tiempo será una
fuente importante de abastecimiento de
agua para para todas las familias. 
Contacto: sercupo@yahoo.com.ar
Fuente: SerCuPo 

Por SerCuPo el Sr. Gustavo Vassallo reci-
biendo el tablero de Bairestron, el mismo
posee el protector MP204 donado por
Grundfos. 

Automático de
nivel para tra-
bajar en reci-
piente de hipo-
clorito de
sodio, donado
por la empresa
AT&R
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NT
nota técnica

NOTA RELACIONADA 
ANPA REQUERIDA 
(Edición 35 de M3h)
Muchos de los conceptos
mencionados han sido
desarrollados en detalle
en la edición anterior.

SUCCIÓN ¿POR QUÉ EL PUNTO MÁS DÉBIL?
En un sistema de bombeo hay errores o modificaciones
que pueden tener distintos efectos. Consecuencias que
pueden variar su gravedad según en qué parte del sis-
tema sucedan. Hablamos de efectos probables ya que
hay muchos factores que influyen en los resultados y
no siempre tienen la misma gravedad, pero lo que
quiero destacar es que variaciones, aunque sean míni-
mas, en el trayecto de succión (a comparación del de
impulsión) pueden hacer la diferencia entre que el

equipo funcione o no funcione, e inclusive que sufra
daños que puedan dejarlo inutilizable.
El tramo de succión de un equipo de bombeo, sin
importar su tipo (rotodinámicas –centrifugas– o de
desplazamiento positivo –pistón, engranaje, diafragma,
tornillo, etc) ni la función que cumplan (dosificación,
transvase, presurización, etc) es la parte más sensible
y donde se producen el mayor porcentaje de fallas,
muchas de veces ocasionadas por errores de diseño,
dimensionado o instalación.

ANPA DISPONIBLE
PARA ENTENDER LO QUE PASA EN EL TRAMO 
MÁS IMPORTANTE DEL SISTEMA DE BOMBEO

SUCCIÓN 3a PARTE
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Por ello es que esta serie de notas técnicas tiene por
objetivo analizar cada detalle para evitar los problemas
que pueden surgir en la parte más sensible de un sis-
tema de bombeo. En esta tercera entrega nos cen-
tramos en ANPA disponible.

¿QUE ES ANPA?
ANPA es una sigla que significa Altura Neta Positiva en
la Aspiración o también conocida como NPSH (del
inglés Net Positive Suction Head).
En los sistemas de bombeo cuando hablamos de ANPA
no estamos hablando de un solo valor sino de dos, y
exactamente lo que nos interesa es la relación entre
estos dos valores: el ANPA Requerido (concepto que
desarrollamos en la edición anterior) y el ANPA
Disponible. Cómo la lógica lo indica, debemos disponer
más que lo requerido es decir el valor de ANPA R debe
ser menor que el ANPA D.

ANPA REQUERIDA VS ANPA DISPONIBLE
Requerida
El ANPA Requerida (ANPA R o NPSH R) es la presión con
que debe ingresar el fluido bombeado al impulsor para
que la bomba funcione correctamente. 
La boca del impulsor es el punto donde se produce la
mayor depresión de todo el sistema de bombeo, esta
presión a la que queda expuesto el fluido no debe ser
inferior que la presión vapor del mismo, si esto

sucediera el fluido pasaría momentáneamente de esta-
do líquido a gaseoso (cavitación). 
El valor de ANPA R está indicado en la curva caracterís-
tica del equipo de bombeo (como ANPA o NPSH), no es
un valor que podamos calcular fácilmente, por lo que
en caso de no contar con esta información estaremos
trabajando a tientas.

Disponible
El valor de ANPA Requerida nos indica cual es la pre-
sión mínima con que debe llegar el fluido, es un límite
claro que no debemos traspasar, el ANPA Disponible
(ANPA D o NPSH A) nos indica exactamente con qué
presión llegamos a ese punto crítico. 
En nuestro ejemplo movilizamos 150 m3/h y es nece-
sario 3 mca de ANPA Requerido. Pero este mismo
equipo podemos instalarlo en infinidad de situaciones:
aspirando sobre nivel o bajo nivel; a pocos o muchos
metros; con cañería de distintos diámetros y materi-
ales; con distintos fluidos que pueden estar a distintas
temperaturas; etc. Todos estos valores afectarán direc-
tamente a la presión con que llegue el fluido al punto
crítico (boca del impulsor) sabemos que necesitamos
no descender de 3 mca, pero exactamente: ¿con qué
presión ingresa el fluido al impulsor?.
Para conocer cuál será esta presión es que podemos y
debemos calcular el ANPA Disponible, para ello uti-
lizamos la siguiente fórmula:

Donde:

= es el valor de presión a la que está expuesto el fluido, si la bomba absorbe de un tanque abierto estará
expuesto a la presión atmosférica (Pasaje de hPa o mBAR a mca multiplicar por 0,01022); si lo hace  de un tanque

estanco o un circuito cerrado estanco, corresponde la presión estática a la que se ha presurizado ese sistema. 
= altura geométrica de aspiración, es decir sólo la diferencia de altura entre el centro de la boca de entra-

da de la bomba y el nivel del líquido, tomaremos siempre la cota más desfavorable (nivel mínimo de los tanques).
Si el líquido llega por gravedad a la bomba esta altura (mca) se sumará (positivo), si la bomba está sobre el tanque
se restará (negativo).
Nota. el signo es inverso que cuando calculamos altura manométrica, lo que estamos evaluando aquí es con qué
presión llega el fluido a la boca de aspiración.

= pérdida de carga por rozamiento del trayecto de succión. 
Es muy importante conocer además de obviamente el Ø, el material y el estado de la tubería de succión. No provo-
ca la misma pérdida una tubería de PVC que una de acero galvanizado, ni tampoco será el mismo valor para
cañería de galvanizado nueva que con años de uso.

= Presión Vapor, es la presión a la que debe estar expuesto el fluido bombeado para que se mantenga en
equilibrio y no cambie su estado (líquido a gaseoso). Ver Tabla 1. Este valor está directamente relacionado a la
altitud y a la temperatura.

= 0.50 m Factor de seguridad. Con el uso de este factor quedan previstas pequeñas variaciones como: difer-
encias con los niveles del tanque; variaciones en la temperatura del fluido; pérdida de carga por rozamiento que
se acrecienta al envejecer la tubería o filtros que se obturan; etc.

IMPORTANTE: Los valores deben estar expresados en la misma unidad, es conveniente que sea en mca (metros
de columna de agua) ya que es la unidad que habitualmente se expresan los valores de ANPA R (NPSH R) en la
curva de rendimiento de los equipos de bombeo.
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RESULTADO
De esta manera nosotros obtenemos el valor de ANPA
Disponible, el cual es único para cada sistema, y siem-
pre es a referencia de un caudal, por ello que para
evaluar los valores de ANPA, debemos tener en claro
cuál será el valor (o rango) de caudal en que trabaja
el equipo. Son importantes por su incidencia en el cau-
dal las variaciones de velocidad y presión de trabajo. 
Nos es útil para analizar el trabajo de una bomba en un
sistema existente; como también debemos tenerlo en
cuenta al momento de seleccionar un nuevo equipo.
Tan importante como determinar el caudal y la pre-
sión que necesitaremos, es conocer cuál es el ANPA
Disponible. 

LO IMPORTANTE ES COMPARAR
PRÓXIMA EDICIÓN
Como aclaraba en un principio, hablar de ANPA no sig-
nifica hablar de un solo concepto sino de dos, lo que
requerimos y lo que disponemos, de esta relación
dependerá el correcto funcionamiento del equipo de
bombeo. En la próxima entrega desarrollaremos como
ejemplo un cálculo concreto de ANPA Disponible, la lec-
tura de la curva característica de un equipo y cómo se
comportará este antes distintos valores de ANPA.
HL 

TABLA 1: Presión Vapor
Si el equipo se encuentra trabajando a una altitud 
de 1000 m y el fluido posee una temperatura de 60ºC 
se debe tomar un valor de Pv = 3,26 (1,22 + 2,04)

PRESIÓN VAPOR 

mca
0,125
0,25
0,375
0,5

0,625
0,75
0,87
0,99
1,11
1,22
1,44
1,66
1,77
1,99
2,09
2,19
2,29
2,49
2,68
2,87
3,05
3,23
3,65
4,06
4,96

TEMP 
Temperatura 

en 0C
10
15
20
25
30
35
40
45
50
55
60
65
70
74
78
80
84
86
88
90
92
94
96
98
100

PRESIÓN VAPOR 

mca
0,125
0,173
0,236
0,32
0,43
0,57
0,745
0,97
1,25
1,6
2,04
2,55
3,16
3,77
4,45
4,8
5,65
6,12
6,62
7,15
7,71
8,31
8,95
9,6

10,33

ALTITUD
Altura sobre el nivel del mar 

(ASNM) metros
100
200
300
400
500
600
700
800
900
1000
1200
1400
1500
1700
1800
1900
2000
2200
2400
2600
2800
3000
3500
4000
5000
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Ciudad de Bs. As. BOMBAS FAL: Nicasio Oroño 2307.
4581-9214. CASA FENK: Av. J. B. Alberdi 7138. 4687-0000. CEN-
TRO ARGENTINO DE INGENIEROS: Cerrito 1250. 4811-4133. SIS-
TEC: Av. Crámer 4457. 4545-2944. E. J. SCHRAIBER SRL: Piedras
640. 4361-1357. HIDROSALTA: Av. de los Incas 5024. 4523-4200.
HIDROVENT: J. B. Justo 5102. 4581-0513. MOTORES BELLUCCI: Av.
San Isidro 4176. 4702-7141. TECNOSIM SA: Av. F. F. De La Cruz
3480. 4918-8509. SAL-BOM: Piedras 646. 4362-8185.

Gran Bs. As. COMBE POWER SA: San Lorenzo 4411 -
Munro. 4580-6730. C Y M: Monteagudo 221 - Villa Lynch - San
Martín. 4752-6258. EMB - BOMBAS Y SANITARIOS: Hipólito
Yrigoyen 2639 - Martínez. 4836-1419. EL BRAVO: Av. Eva Perón
241 - Lomas del Mirador. 4653-7616. HIDRAULICA SARANDI: Av.
Mitre 3169 - Avellaneda. 4204-9183. EMF: Boulogne Sur Mer
524 - Gral. Pacheco. 4740-2700. ELECTROFEIJOO: Lavalle 3520 -

Villa Martelli. 4760-4621. MR ELECTROMECANICA: Dr. Ignacio
Arieta 3731 - San Justo. 4441-9708. 

Interior del país. ALFA ELECTROMECÁNICA: Manuel Arburua
3061 - CP 9000. Comodoro Rivadavia - Chubut. (0297) 4485916.
AGUARTEC: Diagonal 74 2641 - CP 1900. La Plata - Bs. As. (0221)
4539983. AGUATÉCNICA: Av. Colón 5664 - Mar del Plata - Bs. As.
(0223) 4749616. AGUA Y BOMBAS SRL: Alberdi 984 - Rosario -
Santa Fe. (0341) 4385788. DIMOTEC: Dr. Arturo Capdevila 113 -
Córdoba - Córdoba. (0351) 4707373. FME FABIANI SRL: Belgrano
650 - Bahía Blanca - Bs. As. (0291) 4533204. HIDROCENTRO
SERVICIOS: Santa Fé 1515 - Villa María - Córdoba. (0353)
4525811. M. T. de Alvear 1899 - Río Cuarto - Córdoba. (0358)
4654390. INTECOM SERV. E INFRAEST. SRL: Pte. Castillo 4707 - CP
4707. Polcos Valle Viejo - Catamarca. (0383) 3442060. MR. GAR-
DEN: Sarmiento 151. Córdoba - Córdoba. (0351) 4228666. 

PUNTOS DE ENCUENTRO CON emetreshache
RETIRE SU EJEMPLAR SIN CARGO EN ALGUNO DE LOS SIGUIENTES COMERCIOS ESPECIALIZADOS:

La mejor solución de los problemas, es
evitarlos. La única manera es la previ-
sión. La herramienta para ello es la
adquisición de conocimientos. El fin es
ser eficientes, basado en la aplicación
de la tecnología adecuada, ubicando la
solución correcta a cada situación. 
M3h ofrece cursos de capacitación para
empresas, profesionales y para todo
aquél que esté en contacto con los sis-
temas de bombeo. 

CONÓZCALO EN DETALLE 
ENTREVISTA SIN CARGO
A fin de conocer en detalle los objeti-
vos, contenidos, desarrollo y las posi-
bilidades de adecuar toda la capacita-
ción a las necesidades reales de su
empresa, Ud. tiene la posibilidad de
solicitar una entrevista. 
Para más información comuníquese al 
(011) 4776-0940 o por correo electrónico
a capacitacion@guiadebombas.com 

GRUPOS CERRADOS PARA EMPRESAS 

CAPACITACIÓN A MEDIDA

CONSULTORIO TECNICO 
SUSCRIPCIÓN GRATUITA

DISPONIBLES EN NUESTRA WEB
www.emetreshache.com
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FABRICANTES 
E IMPORTADORES
AT&R 
AUTOMATIZACIÓN DE PROCESOS
INSTRUMENTACIÓN INDUSTRIAL
Proyecto y diseño de maquinas para
líneas de producción automatizadas
Maestra Cueto 875 Pta. Alta A 
(1708) Morón Pcia. Bs. As.
Tel. / Fax: (0054 11) 4627-8427 / 9812
www.atyr.com.ar
ventas@atyr.com.ar

BAIRESTRON S.R.L.
TABLEROS PARA ELECTROBOMBAS ÚLTIMA
TECNOLOGÍA EN CONTROLES
Venezuela 3773 - V. Martelli 
Vicente López - Pcia. Buenos Aires
Tel./fax: 4709-7737/6696/6366
www.bairestron.com.ar
info@bairestron.com.ar

BOMBAS GRUNDFOS 
DE ARGENTINA S.A.
BOMBAS SUMERGIBLES, PERFORACIÓN Y
DESAGOTE, DE CALEFACCIÓN CENTRÍFUGAS
MULTIETAPA, EQUIPOS DE PRESURIZACIÓN
Ruta Panam. Km. 37.500, Lote 34A 
(Pque. Ind.) (1640) Garín - Bs. As.
Tel.: 03327-41-1111     Fax: 03327-41-4444 
argentina@grundfos.com

DIMOTEC
DISEÑO, FABRICACIÓN E INSTALACIÓN DE
TABLEROS PARA TODO TIPO DE ELECTRO-
BOMBAS Y CUADROS DE BOMBAS PARA
EQUIPOS CONTRA INCENDIO
Dr. Arturo Capdevila 113 - Córdoba, Arg.  
Tel.: 0351-470-7373 - Córdoba
www.dimotec.com.ar
info@dimotec.com.ar

DYS S.A.
REPRESENTANTE OFICIAL DE GRACO
BOMBAS NEUMÁTICAS A PISTÓN 
Y DOBLE DIAFRAGMA, INSTALACIONES,
MONTAJE Y AUTOMATIZACIÓN
Gob. Irigoyen 587 (1824) Lanús Oeste
Tel.: 4249-9913               Fax: 4249-9914
www.dyssa.com.ar   
dyssa@dyssa.com.ar

EDISON CAPACITORES
REPRESENTANTE EXCLUSIVO DE TRISUN SELLOS
MECANICOS Y SICAP CAPACITORES
Rawson 455 (1706) Haedo
Tel.: 4629-0645 Fax: 4629-7755
www.edisoncapacitores.com
ventas@edisoncapacitores.com

ESPA ARGENTINA
ELECTROBOMBAS Y GRUPOS DE PRESIÓN
PARA USOS DOMÉSTICOS E INDUSTRIALES
Méjico 4665 - B1603AFE 
Villa Martelli - Pcia. de Bs. As.   
Tel.: (+54-11) 4709-0030
Fax: (+54-11) 4709-3920
www.espa.com         espa@espa.com.ar

INDAGUA S.R.L.
PLUFILT - FILTROS Y EQUIPAMIENTOS 
PARA PISCINAS 
Villarroel 6068/76, Villa Ballester (1653)
Prov. de Bs. As.
Tel./Fax: 4738-1928/4405 / 4764-0010
www.plufilt.com.ar
indagua@dacas.com.ar

INDUBOM
DISEÑO, FABRICACIÓN Y VENTA DE BOMBAS
Y REPUESTOS REPARACIÓN INTEGRAL DE
BOMBAS AGENTE DE SERVICIO TECNICO 
AUTORIZADO GRUNDFOS
Choele Choel 1943 (1870) Avellaneda - 
Pcia. de Bs. As.
Tel.: (011) 4208-9665 / 4218-0772
www.indubom.com.ar
indubom@indubom.com.ar

KOMASA S.R.L.
BOMBAS CENTRÍFUGAS, BOMBAS AUTOCE-
BANTES CON FILTRO DE PELO Y CUERPO DE
NORYL, MOTORES PARA: COMPRESORES DE
AGUA, BOMBEADORES, HORMIGONERAS
Pasteur 3635, San Justo, Pcia. de Bs. As. 
Tel.: 4441-9256   
komasa11@hotmail.com

MOTORARG S.A.
ELECTROBOMBAS SUMERGIBLES, 
AUTOCEBANTES, CENTRÍFUGAS. 
TECNOLOGÍA AL SERVICIO DEL AGUA
Veracruz 2900 
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B1822BGP - Valentín Alsina, Bs. As.
Tel.: 4135-7000
Desde el interior: 0810-666-8672
motorarg@motorarg.com.ar
www.motorarg.com.ar

INDUSTRIAS ROTOR PUMP S.A.
BOMBAS CENTRÍFUGAS, SUMERGIBLES, 
DE DESAGOTE, PORTÁTILES, 
EQ. HIDRONEUMÁTICOS
Tacuarí 537 - Capital Federal
Telefax: 4434-4780/6410/9332
www.rotorpump.com
ventas@rotorpump.com

ROWA S.A.
EQUIPOS PRESURIZADORES
BOMBAS DE CALEFACCIÓN
Puerto Rico 1255 - B1640DRK - Bs. As.
www.bombasrowa.com
ventas@rowa.com.ar 
Tel.: 4717-1405 (rot.)        Fax: 4717-0046

WILO SALMSON ARGENTINA S.A.
BOMBAS SUMERGIBLES, PERFORACIÓN Y
DESAGOTE, DE CALEFACCIÓN CENTRÍFUGAS
MULTIETAPA, EQUIPOS DE PRESURIZACIÓN
Herrera 553/565 - C1295ABI 
Ciudad Autónoma de Buenos Aires
Tel.: (54-11) 4361-5929 
Fax: (54-11) 4361-9929
www.salmson.com.ar
info@salmson.com.ar 

SCHNEIDER ELECTRIC ARG. S.A.
ROBUSTEZ Y CONFIABILIDAD - APARATOS 
DE MANIOBRA Y PROTECCIÓN DE MOTORES
Av. San Martín 5020 
B1604CDY, Florida
Pcia. de Bs. As., Argentina
Tel: 0810-444-7246 (Schneider) 
Fax: 0810-555-7246 (Schneider)
www.schneider-electric.com.ar
sol@ar.schneider-electric.com

VALPLAS
FÁBRICA DE COMPONENTES PARA MOTORES

ELÉCTRICOS Y BOMBAS CENTRÍFUGAS
Galicia 3460/64 - Capital Federal
Tel./Fax: 4671-9179 / 4674-5297
www.valplassh.com.ar
valplas@ciudad.com.ar 

DISTRIBUIDORES
AGUARTEC
PILETAS DE NATACIÓN, FILTROS, BOMBAS DE
AGUA, PERFORACIONES HIDROGEOLÓGICAS
Diagonal 74 n°2641 
(CP1900) La Plata - Bs. As.
Tel./Fax: (0221) 453-9983
www.hidroar.com
aguartec@hidroar.com

DIMOTEC
EQUIPOS CONTRA INCENDIO, EQUIPOS
HIDRONEUMÁTICOS, BOMBAS DE TODO TIPO
Dr. Arturo Capdevila 113, Córdoba, Arg.
Tel.: 0351-4707373 - Córdoba
www.dimotec.com.ar
info@dimotec.com.ar

HIDROCENTRO SERVICIOS S.R.L.
Villa María: Santa Fe 1515 (5900) Córdoba
Tel.: (0353) 4525811 y líneas rotativas
Río Cuarto: M. T. de Alvear 1899 
(5800) Córdoba
Tel.: (0358) 4654390
hidrocen@infovia.com.ar

ELECTROFEIJOO S.R.L.
EQUIPOS DE PRESURIZACIÓN, ELECTROBOM-
BAS, INCENDIO, RIEGO, AUTOMATIZACIÓN,
MOTORES, ASESORAMIENTO TÉCNICO,
TALLER DE REPARACIONES
Lavalle 3520 - Villa Martelli - Pcia. de Bs. As.
Tel.: 5411-4760-4621 (rot.)
www.electrofeijoo.com.ar
info@electrofeijoo.com.ar

ERNESTO J. SCHRAIBER S.R.L.
BOMBAS TODO TIPO, MOTORES ELÉCTRICOS
Y EXPLOSIÓN, COMPRESORES, GRUPOS
ELECTRÓGENOS, VENTILACIÓN
Piedras 640 (1070) Capital Federal 

Tel.: (011) 4361-7417/7423 
ventas@schraiber.net

HIDROVENT S.R.L.
MOTORES ELÉCTRICOS, ELECTROBOMBAS,
VENTILADORES CENTRÍFUGOS Y AXIALES,
EQUIPOS CONTRA INCENDIOS, 
EQUIPOS Y ACCESORIOS P/PISCINAS
Juan B. Justo 5102 Capital Federal
Tel.: 4581-0513/4582-7358  
Fax: 4584-5511
hidrovent@ciudad.com.ar

INSTALADORES Y
SERVICIOS
DR. FRANCISCO CUCULIANSKY 
CONTADOR PÚBLICO - UBA
ESTUDIO ESPECIALIZADO 
EN EMPRESAS CONSTRUCTORAS 
Y CONTRATISTAS DE OBRAS
Tel./Fax: 4961-1229 
Beeper: 4599-2923

ELECTROMECÁNICA LAR
REPARACIÓN - ALQUILER - VENTAS DE BOMBAS
SELLOS MECÁNICOS - GRUPOS ELECTRÓGE-
NOS - REBOBINADO DE BOMBAS DE POSO
PROFUNDO
Albarrazin 4160 - Monte Chingolo 
Lanús Este, Bs. As.
Tel./Fax: 4230-0154/ 5824 
electromecanicalar@infovia.com.ar

HIDROCENTRO SERVICIOS S.R.L.
Villa María: Santa Fe 1515 
(5900) Córdoba
Tel.: (0353) 4525811 y líneas rotativas
Río Cuarto: M. T. de Alvear 1899 
(5800) Córdoba
Tel.: (0358) 4654390
hidrocen@infovia.com.ar

VIA VERDE
DISEÑO E INSTALACIÓN DE SISTEMAS 
DE RIEGO AUTOMATIZADO
Tel.: 15-6260-7342
info.viaverde@gmail.com 






